
預貸ビジネスと
取引先メイン化推進研修

金利ある世界の到来により、金融機関には融資だけでなく、安定した預金確保のためにも取引先メイン化が求められてい
ます。本研修では、預金・融資・決済・経営支援を一体で捉え、取引先から真に選ばれる「メイン先」として関係を深め
る考え方を解説。ソリューション営業、法人口座のメイン化に欠かせない決済取引、貸出金利引き上げ交渉、融資取引の
深耕までを実践的に学びます。金利交渉やソリューション提案の現場で活用できる営業トークを、アニメーションでわか
りやすく再現します。

１．取引先メイン化の必要性と「真のメイン先」の定義
２．ソリューション営業の実践と「使える」営業トーク
３．法人口座メイン化の実践：鍵は「決済」
４．難局を乗り切る！貸出金利引き上げ交渉と融資の深耕
５．研修まとめ：金利ある世界での取引先メイン化推進
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【著作】
「貸出先支援の手引き」 (金融財政事情研究会 2025年)
「知っておきたい金利の知識」 (共著・近代セールス社 2025年)
「新しい融資債権管理・回収の進め方」 (近代セールス社、第2刷 2025年)
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「融資渉外キヅキ旅」 (近代セールス社 2022年)  
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ネットワーク環境での共有視聴等を目的とした動画コンテンツの利⽤に対して、ライセンス（使⽤許諾）を
供与いたします。ライセンス条件※に則ってご利⽤いただきます。
動画データ自体をご提供する方法と、インターネットストリーミング配信で視聴いただく方法がございます。

※ライセンス条件には、利⽤（視聴）期間、視聴者範囲などがあります。また、ライセンス条件に応じて、料⾦（ライ
センス料）が決定されます。

１ 動画データ提供
社内ネットワークやLMS（ラーニング
マネジメントシステム）のサーバーに
データを移せるように、汎⽤的な動画
フォーマット（MP4等）の動画データを、
DVD-Rディスク等に格納してご提供い
たします。

お⾒積り１ お申込書への
ご記入・ご提出２ 当会の企画・事

務部門から確認
のお電話

３ 発送４

当会の営業担当者が、ご利
⽤環境などをお伺いしたう
えで、お⾒積書を作成いた
します。

必要事項をご記入のうえ、
所定のご利⽤申込書を当会
営業担当者宛にお送りくだ
さい。

当会の企画・事務部門より、
仕様等について確認のお電
話をいたします。

当会から宅配便等の方法によ
り下記をお送りいたします。
➊ 動画データ格納DVD-Rディスク

または
ストリーミングサービスのご案内

❷ ご請求書
❸ 使⽤許諾書

ご利⽤⽅法 ライセンスご利⽤⽅法 ライセンス お問合せ・お申込みは、当会営業担当者へお問合せ・お申込みは、当会営業担当者へ

お申込みの流れ

２ インターネットストリーミング配信
当会が⽤意する動画ストリーミングサー
ビスをご利⽤いただきます。お申込者別
に固有の視聴 ID、パスワードを発⾏し
ます。インターネットにつながったパソ
コン・スマホ等で、ご案内のURLにアク
セスしてご視聴ください。


